
Account Manager/in (m/w/d) 
Standorte: Deutschlandweit​
Anstellungsart: Vollzeit​
Gehalt: ca. 36.000 – 60.000 € brutto/Jahr (geschätzt)​
Arbeitsmodell: Home Office​
Reisetätigkeit: Gelegentlich (Deutschland & Europa) 

 

Auf einen Blick 
Deine Rolle​
Betreuung und Umsetzung von Retail- und Promotion-Aktionen für namhafte Marken in 
Deutschland und Europa. 

Arbeitgeber​
Ein dynamisches Unternehmen mit motiviertem Team und flexiblen Arbeitsbedingungen. 

Mitarbeitervorteile 

●​ Flexible Arbeitszeiten​
 

●​ Möglichkeit zum Home Office​
 

●​ Spannende, abwechslungsreiche Projekte​
 

●​ Persönliche und fachliche Weiterentwicklung​
 

Warum dieser Job?​
Du gestaltest erfolgreiche Markenauftritte, arbeitest eigenverantwortlich an vielfältigen 
Projekten und bist Teil eines unterstützenden Teams. 

 

Deine Aufgaben 
●​ Retail- & Promotion-Aktionen​

Verantwortung für die Planung, Betreuung und Umsetzung groß angelegter 
Markenaktionen in Deutschland und teilweise europaweit.​
 

●​ Projektmanagement​
Steuerung aller Projektphasen in enger Zusammenarbeit mit dem internen 
Ladenbau-Team.​
 



●​ Kundenbetreuung​
Regelmäßiger Austausch mit Kund:innen, Beratung zu Projektfragen und 
Sicherstellung der Umsetzung aller Anforderungen.​
 

●​ Eigenverantwortliches Arbeiten​
Selbstständige Planung, Organisation und Umsetzung der Projekte – teilweise auch 
aus dem Home Office.​
 

●​ Reisetätigkeit​
Gelegentliche Vor-Ort-Betreuung zur Koordination und Qualitätssicherung der 
Aktionen.​
 

 

Dein Profil 
●​ Berufserfahrung​

Erfahrung im Account Management oder Projektmanagement, idealerweise im 
Bereich Retail, Promotion oder Eventmanagement.​
 

●​ Kommunikationsstärke​
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift.​
 

●​ Arbeitsweise​
Strukturierte, selbstständige und eigeninitiative Arbeitsweise.​
 

●​ Organisationstalent​
Sicherer Umgang mit parallelen Projekten, auch unter Zeitdruck, bei Einhaltung von 
Budget und Timings.​
 

●​ Reisebereitschaft​
Bereitschaft zu gelegentlichen Reisen innerhalb Deutschlands und Europas.​
 

 

Wir bieten dir 
●​ Flexible Arbeitsbedingungen​

Flexible Arbeitszeiten und anteilige Home-Office-Möglichkeiten.​
 

●​ Spannende Projekte​
Abwechslungsreiche Aufgaben für bekannte Marken.​
 



●​ Team & Kultur​
Ein dynamisches, unterstützendes Team mit kurzen Entscheidungswegen.​
 

●​ Weiterentwicklung​
Kontinuierliche persönliche und fachliche Entwicklung sowie Übernahme von 
Verantwortung.​
 

 

Arbeitgeber 
Pop Retail GmbH​
Als Arbeitgeber bieten wir dir ein dynamisches Umfeld mit spannenden Markenprojekten, 
flexiblen Arbeitsbedingungen und einem klaren Fokus auf deine persönliche und berufliche 
Weiterentwicklung. 
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